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COMPTABILITE

ANDRE-PAUL BAHUON | EXPERT-COMPTABLE | CREATIS | WWW.CREATISGROUPE.COM

Comprendre le compte de résultat

« Si, bien entendu, l’expert-
comptable est le partenaire
privilégié pour vous
accompagner dans votre
comptabilité, la faire
soi-méme et en comprendre
le mécanisme représentent
aussi une source de
meilleure compréhension

des explications ultérieures.

C’est l’'occasion également
de pouvoir expliciter
soi-méme ses comptes
devant un banquier tatillon
ou soupgonneux. »

I'entité que l'on dirige.

Le compte de résultat
de I'entreprise

C’est la photo prise & un moment
donné de I'entreprise (fin de mois,
fin de trimestre, fin d’année) et qui
représente |'évolution de son acti-
vité depuis le début de la période
choisie.

Comment il se
compose

Le compte de résultat prend en
considération I'ensemble des
postes de produits (ou recettes, ou
ventes) que |'on compare & I'en-
semble des postes de charges (ou
dépenses, ou achats), ceci & partir des enre-
gistrements quotidiens en comptabilité. La dif-
ference représente le résultat de la période :
un bénéfice si les produits sont supérieurs aux
charges ; un déficit si les charges sont supé-
rieures aux produits.

D’avutres indicateurs issus du
compte de résultat

Dans le cadre d’une présentation dynamique,
il peut &tre mis en exergue les soldes intermé-
diaires de gestion (SIG) que sont :

* La marge commerciale : la différence entre
les ventes et les achats pour les activités de
négoce.

* La valeur ajoutée (VA) : la différence entre
les produits et les achats auxquels sont ajoutés
toutes les charges d’exploitation liges a I"acti-

Certains pensent que la simplification administrative des
entreprises passe par la suppression des obligations
comptables. Pourtant, la comptabilité est la base de tout
outil de pilotage de l'entreprise. Le plus basique d'entre
eux est ['élaboration d'un compte de résultat pour

vité (loyer, entretien, assurances, honoraires,
publicité, télécommunications et services
bancaires).

* l’excédent brut d’exploitation (EBE) : la
valeur ajoutée (VA) & laquelle sont soustraits
les impédts et taxes et les frais de personnels.

* Le résultat d’exploitation (RE) : |'excédent
brut d’exploitation auquel sont soustraits les
charges et produits calculés que sont les dota-
tions et reprises sur amortissements, ainsi que
les autres produits et charges courantes.

* Le résultat courant : le résultat d’exploitation
duquel est soustrait ou ajouté le résultat finan-
cier (différence entre produits et charges
financiéres).

* Le résultat net : le résultat courant duquel est
6té le résultat des opérations exceptionnelles
intervenues dans la période.

A partir de ces agrégats, il peut étre déter-
miné les ratios de gestion ; ce qui consiste &
rapporter chaque solde intermédiaire de ges-
tion au montant total du chiffre d’affaires, et
ainsi déterminer une valeur relative en pour-
centage. Cela permettra, notamment, une
comparaison plus pertinente sur plusieurs
périodes.

En conclusion, demandez & votre expert-
comptable de vous présenter le résultat de
votre activité sous la forme d’un tableau des
soldes intermédiaires de gestion. Vous visuali-
serez ainsi mieux la formation de votre résul-
tat ; un bénéfice bien entendu ! k.
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